
Das Tor nach China 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Geschäftserfolge in China 
benötigen 

kulturelles Verständnis! 
 

„China“  



 

Seminar in chinesischer  Geschäf tskul tur  
 

Sie haben einen vielversprechenden 
chinesischen Geschäftsmann für ein 
Treffen eingeladen. Bei einem Essen 
überreichen Sie zuerst ein Schweizer-
Sackmesser als Geschenk. Während 
den Gängen; deren es zum Glück so 
viele hat, dass Sie die Ihnen unan-
genehmen auslassen können; bringen 
Sie dann Ihren Geschäftsvorschlag vor 
und bitten um baldige Antwort. 
 
Sind Sie überrascht, dass es zu keinem 
weiteren Kontakt mehr kommt, oder: 
Haben Sie die 5 Fehler alle entdeckt? 

Um in China erfolgreich Geschäfte 
abzuschliessen, ist die Beachtung 
der Regeln sehr wichtig. 
Wir vermitteln Ihnen in unserem 
Seminar eine Übersicht über China 
und die chinesische Kultur, er-
klären Ihnen das enorm wichtige 
Beziehungsnetz „Guanxi“ und die 
Regeln bei Geschäftsessen und 
Geschenken, und empfehlen Ihnen 
den Ablauf eines Meetings und die 
dazugehörige Verhandlungstaktik. 
 
Auf dass Sie erfolgreich sind! 

 
 
 

1-tägiges Seminar 
Pauschal bis 10 Personen bei Ihnen in der Firma 3’000 Fr. 

Einzelteilnahme an externem Ort 700 Fr. 
 
 
Information und Anmeldung: 
 
Michael Orschel  Telefon 056 668 01 20 
OMC Consulting Fax 056 668 01 11 
Kirchfeld 22 info@omc-consulting.com 
5637 Beinwil (Freiamt) www.omc-consulting.com 

 
 
 
 
PS: Wir bieten Ihnen auch eine massgeschneiderte 

China und Asien Geschäftsberatung an. S
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